(

& Chrome File Edit View History Bookmarks People Tab Window Help

O=RO & F W) 6%H4>

Fri12:07

aQa e

® 0 ® @ Athento X+

<« C [ @ app4.athento.com/dashboard/
Apps @ RightThisMinute @2 Athento [E] PLANTILLA Descri
Dashboard

1 0

BUSINESS AREA REVISION & 5% DIRECTOR REVISION €357

View details > View details

o 3

PAID B3

View details >
Load
Drag & Drop your files or Browse

Space; Invoices ¥

Form: Inveices v

TOOORBO %

X 1

NOTIFIED 53

View details

Latest documents created

Filename

InvoicE582362.pdf
InvoicE582362. pdf

Empty document
recibo-fenosa.pdf

Recibo de viaje - OKIMOZ.pdf

Showing (1 to 5) of 16 entries to show

*)00ZB B G* O :

Upgrade NN Q)} o 25

2

APROVED €357

View details

Fecha de creacién
2020-07-0104:44:41
2020-05-19 09:42:59
2020-05-19 09:41:02
2020-02-10 11:42:01

2020-01-3109:48:23

@ sugerencias

Programa de
Partners

SHOWROOM 2025




Crece con Athento

“. Programa de partners

Crecer juntos.

Sumate a nuestro programa de partners y acelera el
crecimiento de tu compania al tiempo que ofreces a tu

cliente una de las soluciones mas innovadoras del mercado

de Gestion de Contenidos Empresariales.
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Ingresos recurrentes
Mientras tus clientes usen Athento, disfrutaras

de ingresos recurrentes.

Crecimiento asegurado

El mercado de los Contenidos Digitales es
un mercado maduro, de crecimiento
sostenido. Siempre habra una empresa
necesitando gestionar sus contenidos

digitales.
Un producto para enamorarse

Con Athento puedes ofrecer valor a tus
clientes, transformando sus procesos en unas
pocas semanas y siempre con funcionalidad

nueva que ensenar.

¢Por qué sumarte al programa de partners?

Razones para convertirte en Partner

Content Services Platforms Global Market

The Businessl i ]—l
Research Company

$62.61
billion
$52.16
billion
2023 2024

Report 2024

2025

2026

$130.18 billion

2027

2028

Market Size (in billions of USD)

The Business Research Company
Content Services Platforms Global Market Report 2024

©



s L1

s v - 4
& B

.‘. Un producto para enamorarse )7 Capterra 4

Razones para hacerse partner

@ Autonomiae
Independencia.

Configura Athento tu mismo'y

Un precio justo, mucho
valor y la capacidad de abrir

’ cuentas de diverso tamano.

/ @ Precio competitivo

adaptalo a las necesidades

reales de tus clientes.

@ Todo enuno

Athento cubre el ciclo completo de

@ Evolucion constante los contenidos digitales: generacion,

Disfruta de nuevas funcionalidades y captura, distribucion, aprobacion,
mantente relevante para tus clientes. firma, almacenamiento, retencion,
iFuncionalidad nueva cada mes! publicacion y mas.

https://www.capterra.com/p/185448/Athento/reviews/ @


https://www.capterra.com/p/185448/Athento/reviews/

.'. Claves del programa disenado

Justificacion del programa

e Comisiones inmediatas atractivas, entre 20% y 35% segun el tipo de plan

e Comisiones vitalicias sobre renovaciones, asegurando ingresos
recurrentes

e Bonos anuales por volumen total vendido, que premian el rendimiento
sostenido

e Fee simbolico de 1.000€, con devolucion del 100% si el partner alcanza
ventas superiores a /.500€ en el ano

e Beneficios adicionales: formacion, acceso prioritario a leads, soporte

comercial y recursos de marketing



" Ingresos por servicios profesionales
o

Ingresos del partner

Los numeros anteriores no incluyen los ingresos del partner por servicios adicionales
como:

Consultoria

Configuracion

Acompanamiento

Gestion de proyecto

Soporte

Y otros servicios asociados con los que el partner puede ofrecer valor al cliente.



Te ayudamos a vender

“. :Qué obtienes con el partnership?

Formacion

Full acceso a nuestros cursos
de formacion. Formacién
online y flexible, que tu equipo
puede compatibilizar con sus
funciones.

Marketing

Acceso a material
comercial, demostraciones,
financiacion compartida de

eventos. Elaboracién
coordinada de nuevo
material.

Soporte

Soporte técnico y comercial
para atender a tus
prospectos y clientes.

Athento premia los partners
mas implicados
asignandoles oportunidades
comerciales que recibamos
de su region. @



MARGENES PLANES
CLOUD

Se



Comision por venta (inmediata y vitalicia)

Planes Cloud

Cada venta generada por el partner genera una comision inmediata y una comision vitalicia asociada

a las renovaciones anuales.

... ... . ~ Ganancia primer afo Comision vitalicia Ganancia por
Plan Cloud Precio minimo anual = Comision primer afio . e
(€) (renovaciones) renovacion (€)
Plus 2.543,88€ 20% 508,78€ 20% 508,78€
Standard 7.195,80€ 22% 1.583,08€ 22% 1.583,08€
Company 16.782,00€ 25% 4.195,50€ 25% 4.195,50€
Enterprise 35.940,40€ 28% 10.063,20€ 28% 10.063,20€
Enterprise >2K 115.200,00€ 35% primer afio 40.320,00€ 30% a partir del 34.560,00€

segundo ano

Nota: La comision vitalicia se aplica mientras el contrato permanezca activo, sin limite de tiempo.

Valores antes de impuestos*




Planes Cloud

“. Bonos anuales por volumen de venta nueva

Ademas de las comisiones por venta, los partners reciben un bono anual en funcion del volumen total de

ventas nuevas cerradas durante el afio fiscal (no se aplica a renovaciones).

Volumen anual vendido (Cloud) Bono adicional sobre el volumen total Ejemplo econdmico
Entre 50.000€ y 100.000€ 2% Sivende 80.000€ — bono de 1.600€
Entre 100.001€ y 250.000€ 3% Si vende 200.000€ — bono de 6.000€
Entre 250.001€ y 500.000€ 4% Si vende 400.000€ — bono de 16.000€
Mas de 500.001€ 5% Sivende 600.000€ — bono de 30.000€

Importante: El bono anual se calcula exclusivamente sobre ventas nuevas cerradas en el afo fiscal.

Valores antes de impuestos*



Planes Cloud

". Bono anual para impulso de planes pequenos y medianos

Sabemos que una parte importante del negocio se basa en ventas continuas de planes Plus y

Standard. Para incentivar esa actividad constante, hemos creado un bono anual adicional.

Condicion

Bono trimestral adicional

Si el partner cierra 5 o mas ventas nuevas en planes Plus o Standard
en un ano

Bono adicional del 2% sobre el volumen facturado en esos planes en ese
ano

Valores antes de impuestos*




Resumen del modelo Athento para partners

Planes Cloud

g Comisiones inmediatas por cada venta.
Comisiones vitalicias por cada renovacion.

@ Bonos anuales por volumen acumulado de ventas nuevas.

~/ Bonos anuales por actividad constante en planes Plus y Standard.

% Modelo pensado para maximizar ingresos recurrentes y premiar la

proactividad.



MARGENES PLANES
ON-PREMISE
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“. Tabla de comisiones por venta y recurrencia

Planes On-premise

. . - . ~ Ganancia primer ano Comision vitalicia Ganancia por
Plan On-premise Precio anual desde Comision primer afio . e 2
(€) (renovaciones) renovacion (€)
Plus 13.999€ 28% 3.919,72¢ 28% 3.919,72¢
Standard 21.999€ 30% 6.599,70€ 30% 6.599,70€
Company 43.999€ 32% 14.079,68€ 32% 14.079,68€
Enterprise 82.500€ 40% primer afio 33.000,00€ 30% a partir del 24.750,00€
segundo afo

Valores antes de impuestos*



Bono anual

Planes On-premise

Volumen anual vendido (On-premise) Bono adicional sobre el volumen total Ejemplo econémico
Entre 50.000€ y 100.000€ 3% Si vende 80.000€ — bono de 2.400€
Entre 100.001€ y 250.000€ 4% Si vende 200.000€ — bono de 8.000€
Entre 250.001€ y 500.000€ 5% Si vende 400.000€ — bono de 20.000€

Valores antes de impuestos*



Bono anual para impulso de gamas medias

Planes On-premise

Condicion

Bono trimestral adicional

Si el partner cierra 3 o mas ventas nuevas en planes Plus o Standard o
Company On-premise en un ano

Bono adicional del 2,5% sobre el volumen facturado en esos planes en ese
ano

Valores antes de impuestos*



COSTE ANUAL DEL
PROGRAMA
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Q‘. Cuota anual del programa

Partner entry

Entry Partner Athento

Fee anual

1.000€

Devolucion

100% del fee devuelto al finalizar
el aho

Condicion

Si alcanza 7.500€ en ventas
nuevas Cloud u On-premise

Beneficios:

Acceso a la formacion y certificacion sin corte adicional.

Acompafiamiento comercial en las primeras oportunidades.

Acceso a materiales de marketing y posicionamiento digital conjunto.

Prioridad en leads calificados por Athento.

Acceso a entorno sandbox. Para disponer de entorno tipo hosting, 1000€ extra de fee anual (no

reembolsable).



SIMULACION DE
EJEMPLO
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Q‘. Simulacion de ejemplo: 2 ventas cloud

Ganancia para el partner

Monto (USD) Comision (%)

(USD)
Plan Enterprise (Cloud) 303.999,00 28% 85.119,72
Plan Standard (Cloud) 26,422,00 22% 5.812,84

Volumen total de ventas: 330.421,00 USD

Bono anual:
e Por volumen superior a 250.000 USD, el bono es del 4%
e Bono adicional: 13.216,84 USD

En este caso, el partner se esta llevando aproximadamente un 31,52% del negocio global generado. Esto incluye:
e Las comisiones directas por cada venta.

e Bono anual por volumen.



Nuestros casos de éxito hablan por nosotros

Europa

PAGINAS P&aginas
AMARILLAS PA

|Umpy

Publicidad - Espafia

Cliente desde 2015. Mas de 10
millones de documentos
almacenados en Athento y mas de

16 aplicaciones de negocio

mtei radas con Athento

Amarillas

INTRUM fntrum

Financiero - Europa

Cliente desde 2016. 6 paises del
grupo gestionan sus documentos
con Athento. 90 millones de

documentos en Athento.

® @ ©
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Construccion - Espafia

Mas de 1M de records gestionados
con Athento. La documentacion de
todo el grupo se apoya en el gestor

documental.

® @ @



MCDONALD'S

Franquicias/Real State - Espafia

Cliente desde 2020. Utilizaran
Athento para la gestion de
expedientes legales inmobiliarios

asociados a los franquiciados..

® @ ©

VIA N vig
CELERE célere

Inmobiliario - Espafia

Cliente desde 2020. Utilizaran
Athento para su registro de entrada
y gestion de documentacion

asociada a promociones.

® @ ©

". Otros clientes trabajando con la plataforma

»»
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Construccion - Espafia

Mas de 300K expedientes legales
gestionados con Athento desde
2015

® @ @



Nuestros casos de éxito hablan por nosotros

Espana y LATAM

-

o =
ASEGURADORA R ‘
SANFE)TN FRS PARTNERS GENERAL ESEIPIS AEGON EG—ON
GENERALI
Seguros - Espaia Seguros- Guatemala Seguros - Espana
Cliente desde 2018. Digitalizacion de Cliente desde 2014. Implantacion del Cliente desde 2018. Usa Athento como
expedientes de operaciones sobre gestor documental. Cliente repositorio. Aegon ha migrados sus

polizas (altas, modificaciones, rescates, completamente auténomo. Ha documentos a Athento desde
traspasos, etc.) para consulta en digital y integrado sus herramientas de negocio SharePoint.

auditoria. y usa Athento como repositorio.

® @ © ® @ © @



Nuestros casos de éxito hablan por nosotros

América Latina

AXA
COLPATRIA M @

AXA COLPATRIA

Seguros - Colombia

Cliente desde 2017. 1200 usuarios,
mas de 20 procesos implementados

en Athento y 10M de documentos.

® @ ©

LA
SEGUNDA

Seguros- Argentina

Cliente desde 2019. Ha implementado en

Athento la recepcion y gestion de facturas.

Centraliz6 en Athento la recepcién y
distribucion de toda su correspondencia,

integrado con su Core de negocio.

® @ @

LA CAJA CAJA

de ahorro
Y seguro

Seguros - Argentina

Cliente desde 2018. Mas de 70
millones de documentos migrados a
Athento. Procesos de Siniestros,
Juicios, Comisiones, Facturas,

Recepcion y distribucion de toda su




Nuestros casos de éxito hablan por nosotros

América Latina

APPLUS
NORCONTROL Applus®

Proyectos- Panama

2.5M de documentos de
proyectos y 200 usuarios trabajan

con nuestro gestor documental.

® @ ©

G4S G‘A.s

Seguridad - Peru

La documentacién de
trabajadores de esta empresa de
seguridad, se gestiona con

Athento desde 2017.

® @ @

ENDE ENDE

CORPORACION

Energia - Bolivia

Esta empresa publica de
electricidad boliviana, también
gestiona sus documentos con

Athento.

® @ @



América Latina

SCOTIABANK &

Scotiabank’

Banca - Colombia

Cliente desde 2019, mas de 2000
usuarios, procesos de onboarding,
expediente cliente y recepcién a
aprobacion de transacciones de moneda
extranjera. Migracion de 7 millones de

documentos de fusién con Citibank.

® @ ©

BAYER A

BAYER

ANDINA R

Laboratorios - Region Andina

Cliente desde 2019. Varios paises
del grupo gestionan la
documentacion de calidad de

productos con Athento

® @ ©

" Nuestros casos de éxito hablan por nosotros
O

MOTORS

Automoviles - Colombia

Cliente desde 2019. Gestiona los
proveedores y su documentacion

con Athento.

® @ @



Nuestros casos de éxito hablan por nosotros

América Latina

Seguros - Colombia

Cliente desde 2020. Gestiona la
correspondencia de entrada y salida de
las 14 companias del Grupo, asi como

sus procesos de Compliance,

Embargos, Impuestos, entre otros.

® @ ©

NORGAS ,,0,@

Energia - Colombia

Cliente desde 2020. Usa Athento

para gestionar sus procesos de

creacion de proveedores, contratos,

facturas y auditoria interna con

Athento.

® @ ©

ITAU @

Banca - Colombia

Cliente desde 2021. Usuarios
externos solicitan validaciéon de
garantias, estas son radicadasy

gestionadas en Athento.

® @ @



América Latina

NEWSAN SNEewsan

Industria - Argentina

Cliente desde 2021. Empresa lider en la
fabricacion, comercializacion
y distribucién de electrodomésticos.
Exporta a mas de 70 paises. Utiliza

Athento para auditoria de productos.

® @ ©

<Y
SUIZO SUIZO ARGENTINA

Farma - Argentina

Cliente desde 2021. Con +1600
trabajadores y 13 centros
logisticos, esta empresa ha
automatizado la gestion de facturas

de proveedores con Athento.

® @ ©

" Nuestros casos de éxito hablan por nosotros
O

EMASA  (EMAsA

Servicios Publicos -
Espafia

Cliente desde 2017. La empresa
municipal de aguas de Malaga,
gestiona con Athento multiples

procesos: firma digital de docs,

registro E/S, etc.
@



Gracias

sales@athento.com

® ® ©® @

Parque Tecnoldgico de Andalucia Calle Steven Jobs 2, Oficina 4,

Edificio Promalaga Excelencia 29590 Malaga (Espana)
+34 952 028 873
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